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Il corso online in Tecniche di Vendita e Negoziazione & progettato per fornire competenze specifiche nel
campo delle vendite e della negoziazione. Gli obiettivi principali di questo programma includono:

« Sviluppare Capacita di Vendita Avanzate
« Migliorare le Abilita di Negoziazione

« Comprendere i Principi di Marketing e Gestione del Brand
* Negoziazione salariale
« Leadership e Gestione di Team di Vendita
« Sviluppo Personale e Soft Skills

Sbocchi lavorativi
Il Corso in Tecniche di Vendita e Negoziazione offre diverse opportunita professionali. Ecco i principali
sbocchi professionali per gli studenti che completeranno il corso:

« Agente di Vendita o Rappresentante Commerciale: SOpera direttamente sul campo per vendere
prodotti o servizi, spesso viaggiando per incontrare clienti e negoziare contratti.
» Sales Manager: Responsabile della strategia di vendita di un‘azienda, gestisce i team di vendita e
assicura il raggiungimento degli obiettivi commerciali
« Responsabile Vendite (Sales Director): Ha il compito di definire le strategie di vendita a livello
aziendale e di supervisionare l'intero dipartimento vendite.

OFsa0] OFfsa0] [l (] o o (B R L c. C | "ﬂ}%i”i‘i""”riﬂ"%ﬁﬂzl
I*.‘.“. '*‘...--. e _n ndta ne: =i T+, ; J
e H e i) DL evelop@n-Resnoiabil e pmoraoiortu it LI ais), svilu L
= - . hom [u) .. " ol L=
i : i pASTeaE o relazigfiecrgfehiali i T 3 i i
[=] [=] [=] [=] E i ustorﬁ FAHShip D gestol R e aeteaziorfm
_refazioni con’i clie per migliorare la Tidelizzazioné e gumentare [€ vendite.
N
E 7 o E: 5 o E 5 o E o | <Key Adgount Manager: Spﬁqallzzato_@ella gestigne di cl@nn |m|§)r(t,ant| b"digrandevaiore perZ 7 o
2 59 2 S 9 2 &9 2 59 Idziendadgora per&ostruie &mantenére relazighi a jungd termifiegon dliertli strategié, 2 59
% S8 % S8 g S8 % S8 ?CCOU@ %@cutlvg Requ@%blle delg gestighéie dello EV|Iuppo;d83pe( |f|c§cont| agl%ﬁdall Ia\g)randojg| i
e (S o (S SPesso in siretta|coliaborazione con i kgy accounf manages. o o
2 e | f e | f e |5 o |CEEnRpRomommigecongERes o |2 e | 2 o
=] =] =] =] S =] =] 3 . =] =] =]
2 ﬁ 2 ﬁ g (ﬂ 2 ﬁ Rer gli |scr|¥€| un[Bugno Vacan_ﬁ'a di un%:settlman%' Chiidi & ﬁ 2 ﬁ g (ﬁ
S z s Z = z S Z = 2 S 2 = z S z £ Z = z
& 2 & ¢ & = & ? & ¢ & 2 & ? & ? & ¢ & 2
« m @ m « m X m « m X m « m X m it m « m
)] [8)] ()] ()] (4] (6] [8)] (6] [6)] (4]
n O " o i o i o i o w o i ) w g i o w g


https://www.annuncici.it/x-513152-z
http://www.tcpdf.org

