CORSO DI TECNICHE DI VENDITA

MASTER

TECNICHE DI
VENDITA

STAGE E COLLOQUI
DIRETTI NEL SETTORE

Luogo

Puglia, Trani
https://www.annuncici.it/x-544310-z

Il corso online in Tecniche di Vendita e Negoziazione & progettato per fornire competenze specifiche nel
campo delle vendite e della negoziazione. Gli obiettivi principali di questo programma includono:

« Sviluppare Capacita di Vendita Avanzate
« Migliorare le Abilita di Negoziazione

« Comprendere i Principi di Marketing e Gestione del Brand
* Negoziazione salariale
« Leadership e Gestione di Team di Vendita
« Sviluppo Personale e Soft Skills

Sbocchi lavorativi
Il Corso in Tecniche di Vendita e Negoziazione offre diverse opportunita professionali. Ecco i principali
sbocchi professionali per gli studenti che completeranno il corso:

« Agente di Vendita o Rappresentante Commerciale: SOpera direttamente sul campo per vendere

prodotti o servizi, spesso viaggiando per incontrare clienti e negoziare contratti.

» Sales Manager: Responsabile della strategia di vendita di un‘azienda, gestisce i team di vendita e
assicura il raggiungimento degli obiettivi commerciali
« Responsabile Vendite (Sales Director): Ha il compito di definire le strategie di vendita a livello
aziendale e di supervisionare l'intero dipartimento vendite.

[m]

-0TEPPS-XArvIUNUUe MW/ sdny E

VL1IAN3IA

Id 3IHDOIND3L 1d 0OSd0D

-0TEPPS-XAI0IUNUUE MWW//:sdny E

VLIAN3A

Id 3IHJOINDIL 1d OSdO0D

N

<
7
Z
)
3
>

Q
o
Py,
0
o
9
—
m
o)
<
Q
T
m
9

-0TEPHS-XAI DIoUNULE: MMM/ SARY E

I 3IHOINDIL 1d OSdO0D

Ve ] edozia

r@tzib'm con’i cli
™ Key Adgognt M
Idziendaddyora
?CCOU@ %@cu

SQGSSO In sgetta

%

Ff:;er gli |scrﬂ| un
= 2

¢ 9

P m

«

@ o)

tom ol
D pe

r m|g iorare |

an@er Spﬁqallzz
perostruie &mar

tIV% Requ@%blle
coltﬂborazmng con

unuu

Bugno Vacan_ﬁ'a di

0TEVYS-XAIl
Id 3HOJIND

a fidelizzazZIone e 3
atognella gestigne
tenére relagighi a

delg gestighéie dg
i kgy accouanan

c
uné-settiman%' Chi

-0TEYYS- XMl
Id 3HJIN

e

i

undo
llo

ag

MWW,

Ldi

-0TEPPS-XArrouNuUUE

ok

e u_l_nr;q}.'}-”"l- ajortu

32

umentare & vendite.

i cl@nn |m|§)r(t,ant|

termi

wluppggdgspe(

za alje

1en

L

%on a

Id 3IHDINDAL Id

e

D d@randa—ﬁ/alpre
lierdli strate@ig),

|f|c conti agl%ﬁdall

-0TEYYS-XAI'I010UNUUR WM,

I 3IHJINDO3L 1d

Id 3IHDIND3L 1d 0OSd0D


https://www.annuncici.it/x-544310-z
http://www.tcpdf.org

