CORSO DI TECNICHE DI VENDITA

MASTER

TECNICHE DI
VENDITA

STAGE E COLLOQUI
DIRETTI NEL SETTCRE

Luogo

Sicilia, Caltanissetta
https://www.annuncici.it/x-645934-z

Il corso online in Tecniche di Vendita e Negoziazione & progettato per fornire competenze specifiche nel
campo delle vendite e della negoziazione. Gli obiettivi principali di questo programma includono:

« Sviluppare Capacita di Vendita Avanzate
« Migliorare le Abilita di Negoziazione

« Comprendere i Principi di Marketing e Gestione del Brand
* Negoziazione salariale
« Leadership e Gestione di Team di Vendita
« Sviluppo Personale e Soft Skills

Sbocchi lavorativi
Il Corso in Tecniche di Vendita e Negoziazione offre diverse opportunita professionali. Ecco i principali
sbocchi professionali per gli studenti che completeranno il corso:

« Agente di Vendita o Rappresentante Commerciale: SOpera direttamente sul campo per vendere
prodotti o servizi, spesso viaggiando per incontrare clienti e negoziare contratti.
» Sales Manager: Responsabile della strategia di vendita di un‘azienda, gestisce i team di vendita e
assicura il raggiungimento degli obiettivi commerciali
« Responsabile Vendite (Sales Director): Ha il compito di definire le strategie di vendita a livello
aziendale e di supervisionare l'intero dipartimento vendite.

I
A

<
m
Z
9
3
>

Q
o
py
0
o}
9
—
m
O
Z
Q
-
m
9

-PE6S9-XAI I10UNUUe MAMMW/:SATY E

“FEBSYY-XAIIdIOUNUUER MM/ SAY E ;

<
m
=z
)
3
>

Q
o
ps)
[92)
o
=
_|
m
0
Z
Q
I
m
=

VLIAN3A

Id 3IHDOIND3L 1d 0OSd0D

VL1IAN3IA

I 3IHOINDIL 1d OSdO0D

Vel

tom %
eNTr pe

L 43
r migliorare |

™ «Key Adgount Manager: Specializz

I §ziendadedyjora
-?ccou@ Execy

Spesso in sgetta

Jﬁunu

er gli iscrﬂi un
: 0

19

“VEB6SYI-XN
Id 3HDIN

tiv% Respans4bile

unu

Bugno Vacarga di

YE6S79-XN
Id 3HOJIN

perostrui@ &mar

coltﬂboraziong con
2 —

atoAella gebtigne (
tengre relaziGhi a
delg gestighéle ds
i kgy accouanan

g . _|
un%-settlmanm

-7E6SGY9-XAI'|
Id 3IHDJIND

umentaré e vendit
li"cl@nti imfortanti
ungd termifiegon

llo gviluppg—;dgspe(
ages. 5

3 o

=

5 m

g Z

2 Q2

3 m

w

& )

e

e.
b digrandevalore
lierdli strate@ig),

ificBconti agi%ﬁdali

-7E£6G79-XAI 1010UNUUR WM,
Id 3IHOJIND3L 1d

)

-PEBSYI-XAI dIoUNUUR MEM//:SANY

_‘
Q
>
o

V1IaN3A

Id 3IHDIND3L 1d 0OSd0D



https://www.annuncici.it/x-645934-z
http://www.tcpdf.org

